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VON DIETMAR MARCINIAK

MARL. Versicherungsbii-
ros gibt es wie Sand am
Meer, was ist das Beson-
dere an der Korpjuhn &
Partner GmbH? ,Bei uns
finden Sie alles unter ei-
nem Dach”, sagt Robert
Leufke, Geschaftsfiihrer
des Marler Maklerbiiros,
,wir arbeiten mit rund
120 Versicherungen zu-
sammen und konnen da-
her dem Kunden stets das
beste Angebot machen.”

Von der Agila-Haustier-Kran-
kenversicherung bis zur Zii-
rich-Agrippina reicht die Pa-
lette der Kooperationspart-
ner. 80 Versicherungskauf-
leute, Immobilienmakler und
Finanzexperten stehen den
Korpjuhn-

Kunden  mit

Ratund Tat zur

Seite.  Biiros

gibt es mittler-

weile auch in

Recklinghau-

sen, Bochum,

Dortmund, Es-

sen und Gel-

senkirchen.

Allein in Marl

sind 22 freibe-

rufliche Mak-

ler beschiiftigt,

dazu kommen

sieben Festan-

gestellte.

Der Kundenstamm belduft
sich zurzeit auf rund 20000.
Vor zehn Jahren, als Robert
Leufke das Geschift iber-
nahm, waren es gerade einmal
3000. Namensgeber Heinz
Korpjuhn hatte zuvor das
tiber die Stadtgrenzen Marls
hinaus bekannte Unterneh-
men 30 Jahre lang erfolgreich
gefiihrt.
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Alles unter einem Dach

: Versicherungsmakler Korpjuhn & Partner setzt auf moderne Analyse-Software und personliche Betreuung

70 bis 80 Prozent des Ge-
schifts macht die Korpjuhn &
Partner GmbH mit Versiche-
rungen aus dem Privatkun-
den- und Gewerbekunden-
bereich, der nicht unbedeu-
tende Rest entfdllt auf das
Banking: Fondsvermittlung,
Baufinanzierung, Anlagebera-
tung. ,Das Spektrum reicht
vom Kleinkredit tiber 5000
Euro bis hin zu Baufinanzie-
rungen von fiinf Millionen
Euro”, erzdhlt Leufke. ,Wir
kooperieren mit ca. 40 Ban-
ken und Sparkassen. Daher
haben wir eine umfassende
Marktiibersicht und konnen
die giinstigsten Konditionen
anbieten.”

Die Unternehmensphiloso-
phie von Korpjuhn & Partner
beschreibt Robert Leufke mit
einem prdgnanten Satz: ,Wir

sind dem Kun-
den verpflich-
tet, und nicht
den Versiche-
rern.” Verbrau-
cher kdénnten
gerade bei Ver-
sicherungen
eine  Menge
Geld  sparen.
Die Fachleute
von Korpjuhn
& Partner er-
stellen fiir ihre
Kunden
grundsitzlich
eine  genaue
Kostenanalyse. Oft stelle sich
heraus, dass die Leute durch
einen Wechsel des Anbieters
2000 bis 3000 Euro im Jahr
sparen konnen. Warum das so
ist? ,Wir bekommen bei den
Gesellschaften auf Grund un-
serer Grofle und langjihrigen
Beziehungen hohe Rabatte
und Sonderkonditionen, die
wir an unsere Kunden weiter-
geben.”

Bei Korpjuhn & Partner steht der Kunde im Mittelpunkt (v.l.): Geschiftsfiihrer Robert Leufke, die Auszubildende Giil

Cayli und Arthur Kudella, Assistent der Geschiftsleitung, vor ihrem Biiro in Marl.

Arthur Kudella, Versiche-
rungsbetriebswirt (DVA) und
Assistent der Geschdftsleitung
in Marl, ergianzt: ,Wir beraten
dann natiirlich auch bei der
Anlage des eingesparten Gel-
des. Da kommen im Laufe der
Jahre erhebliche Summen zu-
sammen.” Die Dienstleistun-
gen sind fiir die Kunden im
tibrigen kostenlos. Kudella:
,Wir machen unser Geschaft
nur mit den Courtagen.”

Die Finanzkrise schligt
auch auf die Versicherungs-
branche durch. ,Wir aller-
dings profitieren von der Kri-
se”, sagt Robert Leufke, ,wir

stellen fest, dass es einen sehr
groflen Beratungsbedarf gibt.
Grundsitzlich raten wir den
Menschen, auf Sicherheit zu
setzen und die Risiken so weit
wie mdéglich zu minimieren.”

Von Rankings und Besten-
listen, wie man sie hiufig in
groflen Zeitschriften findet,
hilt Fachmann Kudella nicht
viel. , Versicherungspramien
hingen - besonders im Kfz-
Bereich - von sehr vielen ver-
schiedenen Faktoren ab. Da
kann man keine pauschalen
Empfehlungen abgeben, wie
dies viele Zeitschriften tun,
sondern muss immer den Ein-

zelfall betrachten.” Robert

Leufke rechnet, sozusagen als

Richtschnur, vor: ,Fiir die pri-

vate Haftpflicht, Unfallversi-

cherung, Hausrat und Rechts-
schutz miissen Sie bei uns

nicht mehr als 500 Euro im

Jahr zahlen.”

@ Das Geschift brummt bei
Korpjuhn & Partner. Ge-
sucht wird derzeit hdnde-
ringend ein Auszubilden-
der, der Finanz- und Versi-
cherungskaufmann/-kauf-
frau werden will. Interes-
senten konnen sich bei der
Korpjuhn & Partner GmbH
melden, Bergstrale 70-72,

Fer

—FOTO: TORSTEN JANFELD

45770 Marl,
W 02365/43700, E-Mail:
info@korpjuhn.de - das

Biiro ist von Montag bis
IFreitag von 8.30 Uhr bis 18
Uhr geoffnet.

= In dieser Serie stellen wir
| | Unternehmen aus der
=" Region vor. Zuletzt lasen
Sie am 1. November:

Betten Manteuffel (Marl).

Alle Serienteile finden Sie im In-
ternet unter www.medienhaus-
bauer.de/serien.php, dann lhren
Zeitungstitel auswahlen und den
Link ,Firmenportrat” anklicken.




