Finanzvertriebe stellen sich vor

_Xl

=

Robert Leufke, Geschaftsfiihrer Korpjuhn & Partner

® KORPJUHN & PARTNER GMBH

Menschlich, modern
und maklerorientiert

Mit einzigartiger Analyse-Software und personlicher Betreuung

wird Korpjuhn & Partner zu einem Zuhause fur Vermittler.

enn der Finanz- und Versi-
cherungsmakler Korpjuhn &
Partner aus Marl im Land-

kreis Recklinghausen eines von sich be-
haupten kann, dann ist es jahrzehnte-
lange Erfahrung. Seit mehr als 35 Jah-
ren unterstiitzt das Unternehmen Mak-
ler bei ihrer Beratungstitigkeit. Diesen
Service haben unabhéngige Finanzbe-
rater heute notiger denn je.

Vor dem Hintergrund von EU-Ver-
sicherungsvermittlerrichtlinie und der
Novelle des Versicherungsvertragsge-
setzes (VVG-Reform) investieren Ver-
mittler zunehmend wertvolle Zeit in
administrative Belange — zulasten ihrer
Beratungstitigkeit. Als Service-Dienst-
leister fiir Vertriebspartner hilft Korp-
juhn & Partner dabei, die tdglichen
Herausforderungen eines Maklers zu
meistern.

Das kommt an: ,,In den vergangenen
Jahren sind wir weit tiber das Ruhr-
gebiet hinaus gewachsen, weil das
Bediirfnis nach partnerorientierten
Dienstleistern gestiegen ist®, sagt Ge-
schiftsfithrer Robert Leufke. Den no-
tigen Support fiir die Partner liefert das

Unternehmen durch moderne Tech-
nik und arbeitet stets Web-basiert be-
ziehungsweise iiber Remotedesktop-
Verbindungen mit den Partnern zu-
sammen. Dadurch haben Vermittler
von jedem Ort der Welt Zugriff auf die
jeweils aktuelle Tarif-Software der
mehr als 100 angeschlossenen Gesell-
schaften — von der Allianz-Gruppe bis
zum Zurich-Konzern.

Eigenes Beratungsprotokoll

Dariiber hinaus bietet Korpjuhn &
Partner eine umfangreiche Kunden-
verwaltungs-Software, ein eigens kon-
zipiertes Beratungsprotokoll und ein
Provisionssystem, das auch komplexe
Vertriebsstrukturen abbildet. Ein be-
sonders wichtiger Service: Die Kos-
tenvergleichsanalyse. ,,Sie ist zugleich
die Vertriebsphilosophie dieses Hau-
ses“, sagt Leufke. Dahinter verbirgt
sich der Grundsatz, dass der Kunde zu-
nichst vor allem finanziell entlastet
werden soll —in allen bank- und versi-
cherungsthematischen Belangen. Die-
se Entlastung ermoglicht es dem Kun-
den, im zweiten Schritt die oftmals be-
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stehenden Versorgungsliicken im Rah-
men seiner monetédren Verhiltnisse zu
schlieBen, da durch die Analyse Geld-
mittel frei geworden sind.

Bestandscourtage garantiert

Der Marler Servicedienstleister hat
noch mehr zu bieten: Neben der Un-
abhingigkeit von Banken und Versi-
cherern, wodurch freie Produktaus-
wahl gewdhrleistet ist, profitieren Part-
ner von kurzen Entscheidungswegen
und werden sogar bei Werbemafnah-
men sowohl organisatorisch als auch fi-
nanziell unterstiitzt.

Dariiber hinaus erhalten Vermittler
Bestandscourtage — sogar bis iiber die
Rente hinaus. ,,Bei uns ist mit 65 noch
nicht Schluss. Solange der Kunde im
Bestand des Partners gefiihrt wird und
er eine Betreuung gewéhrleisten will,
erhdlt er auch Courtage®, begriindet
Leufke die Vergiitung.

Eigenes Baufi-Center installiert

Um dem zunehmenden Wunsch der
Kunden nach ganzheitlicher Beratung
gerecht zu werden, hat Korpjuhn und
Partner vor etwa fiinf Jahren ein eige-
nes Baufinanzierungs-Center instal-
liert. Dieser Bereich fungiert bei den
Produktanbietern als Clearingstelle,
wodurch eine zeitnahe Finanzierungs-
zusage gewdihrleistet werden kann.

Dieses Rundum-Konzept vom Bank-
konto iiber Versicherungen zu Konsu-
mentenkrediten oder Baufinanzierun-
gen in Verbindung mit Top-Produkt-
partnern macht Korpjuhn & Partner
zu einem idealen Dienstleister fiir
Vermittler, deren Kunden bares Geld
sparen wollen.
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